Эластичность спроса и предложения: понятия, виды и влияние на рынок

[bookmark: _GoBack]Эластичность спроса и предложения - это важные понятия в экономической теории, которые описывают, насколько изменения цены или количества товара могут повлиять на количество товара, который покупатели готовы купить (спрос) или продавцы готовы произвести и предложить на рынке.
Эластичность спроса измеряет, насколько процентное изменение цены товара приводит к процентному изменению количества этого товара, который покупатели готовы приобрести. Если изменение цены приводит к более значительному изменению количества товара, то спрос считается эластичным. В случае, если изменение цены почти не влияет на количество товара, спрос считается неэластичным.
Эластичность предложения, с другой стороны, измеряет, насколько процентное изменение цены ведет к процентному изменению количества товара, который продавцы готовы предложить. Если изменение цены приводит к существенному изменению количества товара, предложение считается эластичным. В случае, если изменение цены оказывает незначительное воздействие на количество товара, предложение считается неэластичным.
Влияние эластичности спроса и предложения на рынок важно для понимания реакции рынка на изменения цен и условий. Например, если спрос на неэластичные товары остается стабильным при изменении цен, это может означать, что продавцы имеют больше силы на рынке и могут устанавливать более высокие цены. В случае эластичного спроса, более высокие цены могут существенно снизить количество продаж.
Важно отметить, что эластичность спроса и предложения может различаться для разных товаров и на разных этапах времени. Она может зависеть от наличия близкой замены товара, временных факторов, и даже от потребительской психологии. Поэтому анализ эластичности является важным инструментом для бизнеса и государственной политики, помогая принимать более обоснованные решения на рынке.
Эластичность спроса и предложения также может быть классифицирована на несколько видов:
1. Абсолютная эластичность: В этом случае процентное изменение цены приведет к бесконечному изменению количества товара (единицы товара либо покупаются всегда, либо вообще не покупаются). Это чрезвычайно редкий случай и не встречается на практике.
2. Полная эластичность: Процентное изменение цены приводит к бесконечному изменению количества товара, но в этом случае не потребители готовы купить бесконечное количество товара, а скорее, существует альтернатива, которая может удовлетворить их потребности.
3. Эластичность больше единицы: В этом случае процентное изменение цены приводит к более значительному процентному изменению количества товара. Например, если эластичность равна 2, это означает, что изменение цены на 1% приведет к изменению спроса на 2%.
4. Единичная эластичность: Процентное изменение цены приводит к процентному изменению количества товара в том же самом размере. Это означает, что эластичность равна 1.
5. Эластичность менее единицы: В этом случае процентное изменение цены приводит к менее значительному процентному изменению количества товара. Например, если эластичность равна 0,5, это означает, что изменение цены на 1% приведет к изменению спроса на 0,5%.
6. Абсолютная неэластичность: В этом случае процентное изменение цены не влияет на количество товара (спрос остается постоянным).
Аналитический расчет эластичности спроса и предложения позволяет лучше понять, какие факторы оказывают влияние на рыночные процессы и как изменения в ценах и количестве товаров влияют на потребителей и производителей. Это важный инструмент для определения оптимальных стратегий на рынке и принятия более информированных решений в экономической деятельности.
